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Introduction

La reprise dõune entreprise ? 

Ç Un opération compliquée 

Ç Exige dõ°tre soigneusement pr®par®e 
longtemps ¨ lõavance pour lõoptimiser 
et pr®server lõavenir de lõentreprise

Ç Nõest pas ¨ lõabri dõun ®chec

Ç Revêt à la fois des aspects 
psychologiques, juridiques, fiscaux, 
sociaux, économiques et humains.
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Reprise et croissance externe

Sommaire

¬ Les enjeux

­ Les clés de la réussite
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¬Les enjeux
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I- LES ENJEUX
1- Identifier les objectifs du repreneur

JE VEUX :
¬ Acheter au meilleur prix une entreprise

saine , rentable et avec un fort potentiel

de croissance pour exercer mon activité
professionnelle

­ Optimiser les modalit®s dõacquisition : 

Xmode dõacquisition direct ou indirect

X fiscalité des revenus, 

Xdéduction des charges financières, 

Xstatut social, 

Xprotection du patrimoine privé, 
Xprotection de la famille, etcé
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I- LES ENJEUX
1- Identifier les objectifs du repreneur

JE VEUX réaliser une opération de 

croissance externe pour :

¬Renforcer lõimage et la notori®t®

­Accroître la part de marché 

®Expansion géographique 

¯Acquérir une nouvelle expertise 

°Am®liorer le r®sultat dõexploitation

±Réduire les coûts 

²Economiser du temps et des efforts 

³Diversification des activités








